Hafi ar ett familjeféretag som funnits i Brannarp pa den Hallandska landsbygden i 80 ar. Fran borjan
ett litet musteri med leverantérer och konsumenter i naromradet —idag en modern livsmedelsindustri
med fokus pa bar-, frukt och gronsaksberedningar till sma och stora kunder éver hela varlden. Hafi ar
en liten effektiv organisation, med korta beslutsvagar och personlig service, som kombineras
framgangsrikt med stor produktionskapacitet och modern kvalitetsutveckling. Du kan ldsa mer om oss
pa: www.hafi.com

Nu sdker vi en Sdljare till ett av Sveriges mest spdnnande och bredaste sortiment av
delikatessprodukter.

Alskar du férsaljning och att bygga langsiktiga kundrelationer? Har du ett starkt intresse fér mat och
smakupplevelser? Vi kan erbjuda en sjdlvstandig och omvaxlande roll dar du far mojligheten att
representera ett hallbart, exklusivt och hégkvalitativt produktsortiment.

Det blir din huvuduppgift att utveckla affarsrelationer mot exempelvis delikatessbutiker/kedjor, café-
och hotellkedjor samt foodservice i Norden. Pa sikt kan dven andra forséljningskanaler vara av intresse
att utforska. Du ar med och bygger koncept for att sedan sélja in dessa till befintliga och nya kunder.
Ditt fokus kommer vara att fortsatt bearbeta befintliga kunder samtidigt som du skapar nya
mojligheter till 6kad férsaljning genom bearbetning av stérre kunder.

Du definierar sjalvstandigt strategin for ditt omrade och hur du kan utveckla befintliga samt skapar nya
kundrelationer pa basta satt. Din planering kommer till stor del omfatta en aktiv bearbetning pa faltet,
resor ingar som en naturlig del i rollen. Du rapporterar till Férsaljningschefen.

Vitror du har ett antal ars erfarenhet av relationsbyggande forsaljning. Branscherfarenhet samt
utbildning inom marknadsféring och férséljning ar meriterande. Du har lagst gymnasiekompetens och
goda kunskaper i svenska och engelska.

Din drivkraft kommer vara avgérande for din framgang. Egenskaper som energisk, affarsmassig och
strukturerad tror vi dr framgangsfaktorer tillsammans med en positiv och prestigelds instédllning. Ditt
mal ar att skapa den basta |6sningen fér kunden och samtidigt Idnsamhet for foretaget.

Vi kan erbjuda dig en spdnnande och varierande vardag med manga kontaktytor mot marknaden. Du
kommer fa ett stort eget ansvar men samtidigt stod och férutsattningar for att lyckas. Tveka inte att
hora av dig om du har nagra funderingar kring tjansten. Fragor besvaras av Carin Mossberger 0701—
460 390 eller Andreas Nilsson 0701-460 391. Vi ser fram emot din anstkan senast den 17/11.

Varmt valkommen med din ansdkan!



